ЛЕКЦІЯ 1-2

Зовнішньоекономічні зв’язки України: 

поняття, форми, класифікація, фактори. 

Зовнішньоекономічна політика України

План:

1. «Зовнішньоекономічна діяльність» і «зовнішньоекономічні зв'язки»: сутність і співвідношення понять.

2. Суб’єкти та об’єкти зовнішньоекономічної діяльності. 

3. Зовнішньоекономічні зв’язки: форми, класифікація за різними критеріями.

4. Зовнішньоекономічні зв’язки як історична та економічна категорія.

5. Передумови і фактори зовнішньоекономічної діяльності України.

6. Зовнішньоекономічна політика: сутність, типи, принципи та основні напрями її реалізації.

1. «Зовнішньоекономічна діяльність» і «зовнішньоекономічні зв'язки»: сутність і співвідношення понять

Зовнішньоекономічні зв’язки (ЗЕЗ) – це взаємообмін з іншими країнами світу продуктами матеріального виробництва, енергією, інформацією, послугами на основі міжнародного поділу праці; співробітництво політичних органів, спрямоване на ефективне розв'язання глобальних проблем людства; здійснення культурних, освітніх та інших громадських та особистих контактів.

Міжнародний поділ праці – це процес спеціалізації країн світу на виробництві певних видів продукції та послуг і обмін спеціалізованою продукцією та послугами з іншими країнами, які мають іншу спеціалізацію.

Поняття «зовнішньоекономічні зв’язки» зустрічається у авторів різних галузей науки і цей термін трактується по-різному. 

Визначення поняття «зовнішньоекономічні зв'язки»

за різними джерелами

	Автор (джерело)
	Визначення

	Непомнящий Е. Г. Организация и регулирование внешнеэкономической деятельности: Курс лекций. – Таганрог: Изд-во ТИУиЭ, 2007. – 176 с.
	ЗЕЗ – це міжнародні, господарські, торговельні, політичні, інформаційні відносини, що забезпечують обмін товарами, різноманітні форми економічного і науково-технічного співробітництва, спеціалізацію, кооперацію виробництва, спільне підприємництво, надання послуг, проведення валютних і фінансово-кредитних операцій

	http://www.sakharov.ru/meo/meo

2/62.htm
	ЗЕЗ – це комплексна система різноманітних форм міжнародного співробітництва держав та їх суб'єктів у всіх галузях економіки

	Филиппова И. А. Современные внешнеэкономические связи: учебное пособие / И. А. Филиппова. – Ульяновск: УлГТУ, 2011. – 159 с.
	ЗЕЗ – це сукупність напрямів, форм, методів, засобів і способів торговельно-економічного, науково-технічного співробітництва, а також валютно-фінансових і кредитних відносин між країнами з метою раціонального використання переваг міжнародного поділу праці, можливостей міжнародних економічних відносин для підвищення економічної ефективності господарської, підприємницької діяльності

	Грицишина В. Е. Таможенное дело в Украине: Словарь-справочник / В. Е. Грицишина, В. И. Ершова, Ю. В. Зиминский, Б. Т. Клияненко, Г. М. Маслова и др.
	ЗЕЗ – це сукупність видів зовнішньоекономічної діяльності держав і суб'єктів у всіх галузях економіки, відмітною ознакою яких є переміщення між країнами продукції, послуг, ресурсів – матеріальних, трудових, фінансових, інформаційних

	Гофман Н. Ф. Основы внешнеэкономической деятельности: Учеб. пособие для вузов / Гофман Н. Ф., Маховикова Г. А. – СПб.: Питер, 2001. – 201 с.
	ЗЕЗ – це сукупність торговельно-економічних, виробничо-господарських, науково-технічних, коопераційних, валютно-фінансових і кредитно-розрахункових відносин країни з іноземними державами



Поряд з поняттям «зовнішньоекономічні зв'язки» часто зустрічається поняття «зовнішньоекономічна діяльність». 

В результаті здійснення зовнішньоекономічних реформ, з 1987 р. в нашій країні виникло розділення раніше існуючого поняття «зовнішньоекономічні зв'язки» на дві дефініції: «зовнішньоекономічні зв'язки» і «зовнішньоекономічна діяльність».
Зовнішньоекономічна діяльність (ЗЕД) – це діяльність суб’єктів господарської діяльності України та іноземних суб’єктів господарської діяльності, основана на взаємовідносинах як на території України, так і за її межами (Закон України «Про зовнішньоекономічну діяльність»).

Співвідношення понять ЗЕЗ та ЗЕД:

ЗЕЗ – це сукупність видів ЗЕД держав і суб'єктів у всіх галузях економіки, відмінною ознакою яких є переміщення між країнами продукції, послуг, ресурсів – матеріальних, трудових, фінансових, інформаційних (словник-довідник «Митна справа в Україні»).

ЗЕД являє собою процес реалізації ЗЕЗ, включаючи основні форми ЗЕЗ (Е. Ф. Прокушев).

ЗЕЗ – це інструмент впливу на економічну систему держави, що здійснюється через механізм ЗЕД (І. Т. Балабанов, А. І. Балабанов).

ЗЕЗ належать до рівня макроекономічного (міждержавного) регулювання і являють собою проекцію на національну економіку міжнародних економічних відносин. ЗЕД, як правило, здійснюється на мікрорівні – рівні підприємницьких структур (фірм, організацій, підприємств, об'єднань і т.д.) з повною самостійністю у виборі зовнішнього ринку та іноземного партнера, форм і методів роботи з урахуванням вибраної зовнішньоекономічної стратегії.

Основні характеристики 

зовнішньоекономічних зв’язків 

	1. Основа формування
	Міжнародні економічні відносини

	2. Умови формування
	· в результаті суспільного і географічного поділу праці;

· при русі ресурсів всіх видів між державами і економічними суб'єктами держав.

	3. Обхват
	Всі сфери економічного життя держави.

	4. Реалізація
	Різні форми міжнародного економічного співробітництва.

	5. Рівні
	· держава;

· регіони;

· господарюючі суб'єкти.

	6. Оформлення
	На двох- і багатобічній основі відповідними міжнародними угодами, договорами, протоколами і т.д.


2. Суб’єкти та об’єкти зовнішньоекономічної діяльності

Суб'єкти ЗЕД – це суб'єкти господарської діяльності, що належать до різних форм власності, самостійно здійснюючи зовнішньоекономічні операції з закордонними партнерами.

Можна виділити з рівня суб’єктів ЗЕД – мікрорівень, макрорівень і міждержавний рівень.

Відповідно до ст. 3 Закону України «Про зовнішньоекономічну діяльність» суб'єктами ЗЕД в Україні є:

- фізичні особи – громадяни України, іноземні громадяни та особи без громадянства, які мають цивільну правоздатність і дієздатність згідно з законами України і постійно проживають на території України; 

- юридичні особи, що зареєстровані та мають постійне місцезнаходження на території України (підприємства, організації та об'єднання всіх видів, асоціації, спілки, концерни, консорціуми, торговельні доми, посередницькі та консультаційні фірми, кооперативи, кредитно-фінансові установи, міжнародні об'єднання та інші), в т.ч. юридичні особи, майно та/або капітал яких є повністю у власності іноземних суб'єктів господарської діяльності;

- об'єднання фізичних, юридичних, фізичних і юридичних осіб, які не є юридичними особами згідно з законами України, але які мають постійне місцезнаходження на території України і яким цивільно-правовими законами України не заборонено здійснювати господарську діяльність;

- структурні одиниці іноземних суб'єктів господарської діяльності, які не є юридичними особами згідно з законами України (філії, відділення, тощо), але мають постійне місцезнаходження на території України; 

- спільні підприємства за участю суб'єктів господарської діяльності України та іноземних суб'єктів господарської діяльності, що зареєстровані та мають постійне місцезнаходження на території України;

- інші суб'єкти господарської діяльності, передбачені законами України.

Все це – суб’єкти ЗЕД мікроекономічного рівня.
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Суб'єкти ЗЕД України мікроекономічного рівня діяльності
Суб'єктами ЗЕД макроекономічного рівня є
1) Україна, як держава, в особі її повноважних органів у межах їх компетенції (Верховна Рада, Кабінет Міністрів, Національний банк України, Державна митна служба, Державна фіскальна служба, Міністерство фінансів, Міністерство економічного розвитку і торгівлі, Міністерство закордонних справ, галузеві міністерства, відомства, територіально-регіональні і місцеві органи влади);

2) недержавні органи управління.(торгово-промислові палати, Рада підприємців при Кабінеті Міністрів, Рада інвесторів при Кабінеті Міністрів, товарні, валютні, фондові біржі, асоціації, спілки).
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Суб'єкти ЗЕД України макроекономічного рівня діяльності
Міждержавний рівень ЗЕД утворюють:

1. Загальноекономічні міждержавні організації орієнтовані на налагодження координації та співробітництва країн для вирішення широкого кола не тільки економічних, а й політичних, соціально-культурних, екологічних та інших проблем.

2. Міжнародні неурядові економічні організації – це будь-які міжнародні організації, створені не на основі міжурядової угоди.

3. Міжнародні організації з регулювання світової торгівлі – здійснюють координацію і багатостороннє регулювання міждержавних торгово-економічних відносин. Напрями їх діяльності передбачають створення правової основи економічних відносин; вироблення домовленостей, щодо застосування комплексу засобів впливу на міждержавні зв'язки; сприяють досягненню домовленостей і розв'язанню спірних проблем; обмін інформацією і досвідом.

4. Міжнародні валютно-кредитні організації сприяють здійсненню валютно-кредитних відносин та розрахункових.
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Суб'єкти ЗЕД України міждержавного рівня діяльності

Суб’єктів ЗЕД можна класифікувати і за іншими критеріями.

Класифікація суб’єктів ЗЕД

	Ознака класифікації
	Суб'єкти ЗЕД

	За рівнями економічної діяльності
	мікроекономічний

	
	макроекономічний

	
	міждержавний або наддержавний.

	За характером власності
	приватні

	
	кооперативні

	
	державні

	За обсягом операцій
	великі

	
	середні

	
	малі

	За належністю капіталу
	національні

	
	змішані.

	
	іноземні

	За правовим статусом
	повні товариства

	
	товариства з обмеженою відповідальністю

	
	акціонерні товариства відкритого і закритого типу

	
	командитні товариства

	За сферою господарської діяльності
	промислові

	
	сільськогосподарські

	
	торгові

	
	транспортні

	
	страхові

	
	посередницькі

	
	туристичні та ін.


Варіанти взаємодії національних суб'єктів господарювання є досить різноманітними. Формалізуючи такі ситуації, можна у вигляді схем відобразити п'ять випадків.
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Об'єктами ЗЕД можуть бути тільки такі об’єкти, що не виключені з торгового обороту рішеннями міжнародних організацій (наприклад, заборона работоргівлі ) або національного цивільного (торговельного) обороту (для конкретних суб'єктів певної держави). Усі об'єкти зовнішньоекономічної діяльності є товаром. 
Товар – будь-яка продукція, послуги, роботи, права інтелектуальної власності та інші немайнові права, призначені для продажу (оплатної передачі).

Також використовується термін майно. 
Майно – сукупність речей та інших цінностей (включаючи нематеріальні активи), що мають вартісне визначення, виробляються чи використовуються у діяльності суб'єктів господарювання та відображаються в їх балансі або враховуються в інших передбачених законом формах обліку майна цих суб'єктів.

Види об’єктів ЗЕЗ: 
1) товари (речі, майно) – предмети матеріального світу або в їх природному стані, добутому з природного середовища (вугілля, нафта, газ та інші природні копалини), або в переробленому вигляді, тобто ті, що потрапили під вплив людини; 
2) гроші – особливий товар, що є загальною еквівалентною формою вартості інших товарів та послуг; 
3) цінні папери – документ установленої форми з відповідними реквізитами, що посвідчує грошове або інше майнове право, визначає взаємовідносини емітента цінного папера (особи, яка видала цінний папір) і особи, що має права на цінний папір, та передбачає виконання зобов'язань за таким цінним папером, а також можливість передачі прав на цінний папір та прав за цінним папером іншим особам;

4) результати інтелектуальної діяльності (нематеріальні блага) – виключне право фізичної або юридичної особи на результати інтелектуальної діяльності та прирівняні до них засоби індивідуалізації товарів, виконуваних робіт або послуг, що надаються. Це право полягає у тому, що використання таких результатів інтелектуальної діяльності і засобів індивідуалізації третіми особами може здійснюватися лише за згодою правовласника.

Результатами інтелектуальної діяльності можуть бути:

· витвори мистецтва, літератури, науки;

· виконання фонограм, передача або організація мовлення;

· винаходи, корисні моделі, промислові зразки;

· селекційні досягнення;

· топології інтегральних мікросхем;

· нерозкрита інформація, у тому числі (таємниці) виробництва (ноу-хау)., 
5) роботи – діяльність, що виконується на основі договорів підряду, надання послуг, комісії, доручення, зберігання, агентських угод тощо; 
6) послуги – це вид діяльності, результатом якої є особливий продукт, призначений для продажу, який не має матеріально-речової форми або матеріалізується в зміненому стані чи якості об'єкта і задовольняє потреби особистості, колективу, суспільства в цілому.
3. Зовнішньоекономічні зв’язки: форми, класифікація за різними критеріями

Під класифікацією ЗЕЗ розуміється розподіл даних зв'язків на конкретні групи з певних ознак для досягнення поставлених цілей. Класифікаційна система ЗЕЗ складається з видів і форм зв'язків. 

Вид ЗЕЗ – це сукупність зв'язків, яка об'єднана однією загальною ознакою.

Види ЗЕЗ:

1) за напрямком товарного потоку – експортні та імпортні;

Імпорт – ввезення на митну територію країни товарів і послуг із-за кордону без зобов'язання про зворотний вивіз.

Експорт – вивіз з митної території країни товарів і послуг за кордон без зобов'язання про зворотне повернення.

Реекспорт – вивіз за кордон раніше завезеного товару, який не піддавався в країні експорту будь-якій переробці.

Реімпорт – ввезення в країну раніше вивезеного товару, який не піддавався в країні імпорту будь-якій переробці (був забракований покупцями, не проданий з аукціону тощо).

2) за структурною ознакою – зовнішньоьоторговельні, фінансові, виробничі, інвестиційні;

3) за функціональною ознакою – зовнішня торгівля, науково-технічне співробітництво, економічне співробітництво, кооперування;

4) за змістом, характером, предметами обміну – політичні, економічні (зовнішньоторговельні, науково-технічні, інвестиційні, кредитно-фінансові, туристичні тощо), наукові, культурні, інформаційні, військові, екологічні, релігійні, гуманітарні та ін.;

5) за часовою ознакою – тимчасові і стабільні, коротко-, середньо- та довгострокові;

6) за територіальною ознакою – з країнами Європи, з країнами Азії, з країнами Америки і т.д.;

7) за організаційною ознакою – з країнами ЄС, з країнами СНД, з країнами-нафтоекспортерами ОПЕК та ін.;

8) за рівнем розвитку країн – з розвиненими країнами, з країнами, що розвиваються;

9) за методами реалізації – виконування спільних програм, створювання спільних підприємств, виконування спеціального договору;

10) за структурою зв'язків – міжфірмові зв'язки, міжгалузеві, горизонтальні (між однорідними підприємствами), вертикальні (кожне підприємство робить свою роботу для виконання одного цілого, змішані, міждержавні;

11) за просторовим охопленням – між двома та більше організаціями, в рамках регіону, міжрегіональні, світові.

12) за кількістю суб'єктів – двосторонні та багатосторонні;

13) за кількістю об'єктів – однопредметні та багатопредметні.

Форма ЗЕЗ – це спосіб існування даного виду зв'язку, зовнішній прояв сутності будь-якого конкретного зв'язку. 

Згідно Закону України «Про зовнішньоекономічну діяльність» формами ЗЕД між суб'єктами ЗЕД та іноземними суб'єктами господарської діяльності в Україні є:

· експорт та імпорт товарів, капіталів та робочої сили;

· надання послуг (виробничих, транспортно-експедиційних, страхових, консультаційних, маркетингових, експортних, посередницьких, брокерських, агентських, консигнаційних, управлінських, облікових, аудиторських, юридичних, туристських та ін.);

· наукова, науково-технічна, науково-виробнича, виробнича, навчальна та інша кооперація, навчання та підготовка спеціалістів на комерційній основі;

· міжнародні фінансові операції та операції з цінними паперами;

· кредитні та розрахункові операції, створення банківських, кредитних та страхових установ;

· спільна підприємницька діяльність, що включає створення спільних підприємств різних видів і форм, проведення спільних господарських операцій та спільне володіння майном як на території України, так і за її межами;

· підприємницька діяльність, пов'язана з наданням ліцензій, патентів, ноу-хау, торговельних марок та інших нематеріальних об'єктів власності;

· організація та здійснення діяльності в галузі проведення виставок, аукціонів, торгів, конференцій, симпозіумів, семінарів та інших подібних заходів, що здійснюються на комерційній основі; організація та здійснення оптової, консигнаційної та роздрібної торгівлі на території України за іноземну валюту;

· товарообмінні (бартерні) операції та інша діяльність, побудована на формах зустрічної торгівлі;

· орендні, в т.ч. лізингові, операції;

· операції по придбанню, продажу та обміну валюти на валютних аукціонах, валютних біржах та на міжбанківському валютному ринку;

· роботи на контрактній основі фізичних осіб України та іноземних фізичних осіб як на території України, так і за її межами;

· інші форми ЗЕД, не заборонені прямо і у виключній формі законами України.

4. Зовнішньоекономічні зв’язки як історична та економічна категорія

ЗЕЗ є історичною та економічною категорією. Як історична категорія ЗЕЗ є продуктом цивілізації. Вони виникають з появою держав і розвиваються разом з ними. Особливо потужний поштовх розвитку цих зв'язків дало розкладання феодалізму. Перехід від натурального господарства до товарно-грошових відносин викликав різкий стрибок у розвитку національних ринків окремих держав і в обміні товарами цих національних ринків, що призвело до розширення і поглиблення міжнародних зв'язків та міжнародного обміну в економічній сфері державних відносин. 

Як економічна категорія ЗЕЗ являють собою систему економічних відносин, що виникають при русі ресурсів всіх видів між державами й економічними суб'єктами різних держав. Ці двосторонні відносини охоплюють всі сфери економічного життя держави і передусім його виробничу, торговельну, інвестиційну та фінансову діяльність.

ЗЕЗ як суспільно-географічна категорія є всестороннім просторовим аналізом розгалуженої й всеосяжної системи різноманітних потоків товарів, фінансових коштів і міжнародних послуг, що надаються. Вони утворюють широкі обміни, що одночасно йдуть між державами і регіонами світу. Все це відображає суть процесів спеціалізації останніх на виробництві та постачанні продукції. Географічне дослідження зовнішньо-економічних зв'язків якнайповніше може розкрити особливості інтернаціоналізації і глобалізації світової економіки. 

5. Передумови і фактори зовнішньоекономічної діяльності України

Передумові ЗЕД – це умови без яких розвиток ЗЕД був би неможливий.
Головні передумови ЗЕД:

1. Бурхливий розвиток галузей суспільного виробництва.

Інтенсивний розвиток різних видів суспільного виробництва робить необхідністю збільшення зовнішньоторговельних обмінних операцій, оскільки необхідні нові і різноманітні види сировини, палива, матеріалів, наукових розробок. Так, чим інтенсивніше економіка, тим більше потреба закупівлі нафти, газу, руд, металів та ін. сировини, якої немає в країні. Наприклад, Японія не має багатих природних ресурсів, і її промисловість може розвиватися виключно за рахунок зовнішньої торгівлі.

Чим більше виробляється товарів, тим більше об’єктів ЗЕД. Інтенсифікація виробництва вимагає пошуків великого, ємного ринку, що також сприяє розширенню зовнішньоекономічних зв'язків та посиленню ЗЕД.

2. Поширення суспільного поділу праці.

ЗЕД можлива тільки за умови, що країни не виробляють для себе все самі, а спеціалізуються на виробництві певних видів продукції та послуг, якими потім обмнюються в процесі ЗЕД. Отже, різні країни мають працювати один для одного, щоб результат праці перевозився з одного місця в інше, щоб був, таким чином, розрив між місцем виробництва та місцем споживання.
3. Можливість отримання більшої рентабельності на світогосподарському рівні.

Розширення ЗЕД здешевлює елементи постійного і змінного капіталу і таким чином сприяє зниженню витрат виробництва. Завдяки конкуренції між виробниками різних країн вдається на світовому ринку довести світові ціни на товари до рівня їх інтернаціональної вартості, що нижча національної вартості в менш розвинених країнах з невисокою продуктивністю суспільної праці, але вище рівня національної вартості в розвинених країнах.

4. Розвиток міжнародної інфраструктури.

Інфраструктура – це сукупність галузей господарства, які обслуговують населення і господарство. Розрізняють два основні види інфраструктури: виробничу (транспорт, зв’язок, складське господарство, матеріально-технічне обслуговування) і соціальну (заклади охорони здоров'я, освіти, пасажирського громадського харчування, готельне господарство, культурно-побутового та комунального обслуговування тощо). Крім того виділяють інституційну (державний апарат і т.д.), екологічну (органи, які контролюють стан навколишнього середовища, інженерні споруди щодо охорони лісів, морських і річкових берегів і т.д.), фінансово-кредитну, інформаційну. Розвиток ринкової економіки в Україні призвів до формування ринкової інфраструктури – комплексу всіх елементів і видів діяльності, які створюють організаційно-економічні умови для функціонування ринкового механізму. Основними елементами ринкової інфраструктури є: комерційні банки та їх філії, аудиторські фірми, лізингові фірми, асоціації підприємців, товарні біржі, торгові доми, біржі праці, фондові біржі, центри інформаційного обслуговування, бізнес-центри, фонди розвитку підприємництва тощо.

З розширенням міжнародної торгівлі розширюється роль міжнародної інфраструктури.

Міжнародна інфраструктура – сукупність структурних елементів національних господарств і світових інститутів, що забезпечують реалізацію, функціонування і розвиток форм міжнародного співробітництва.

В міжнародній інфраструктурі також розрізняють виробничу, соціальну, інституційну, інформаційну, фінансово-кредитну інфраструктуру.

До міжнародної виробничої інфраструктури відносять:

а) світовий транспорт, міжнародний зв'язок, складські приміщення і т.д.;

б) інженерні споруди та пристрої, в т.ч. іригаційні системи;

в) міжнародні інженерні комунікації та світові мережі, серед них – лінії електропередач, нафто- і газопроводи, теплотраси, водопровід.

Міжнародна соціальна інфраструктура включає підприємства охорони здоров'я, освіти, громадського харчування, готельне господарство, культурно-побутового обслуговування та ін. На їх основі розвиваються міжнародний туризм, міжнародна наукова, науково-технічна, науково-виробнича, виробнича, навчальна та інша кооперація, надання послуг (культурни, медичних, освітніх тощо).
Міжнародна інституційна інфраструктура включає міжнародні інститути, які здійснюють регулювання світогосподарських процесів. 
Міжнародна валютно-фінансова та кредитна інфраструктура складається з міжнародних фінансових організацій (банки, фондові біржі, страхові компанії, інвестиційні фонди тощо). Роль міжнародної валютно-фінансової та кредитної інфраструктури пов'язана з розширенням сфери грошового обороту, операцій з нерухомістю, кредитним обслуговуванням великого і малого бізнесу, централізацією банківського капіталу і активізацією банківської діяльності. Завдяки цьому виду інфраструктури здійснюється така форма ЗЕД, як експорт й імпорт капіталу.
У найзагальнішому вигляді міжнародну інформаційну інфраструктуру можна розділити на наступні основні сфери: електронний зв'язок, який включає сферу передачі інформації без зміни її змісту і форми (телефонний, телексний, факсимільний і т.д.), і сферу передачі інформації з наданням додаткових послуг (електронна пошта, комутація протоколів і пакетів інформації та ін.). Новітні інформаційні та телекомунікаційні технології стали визначальним чинником зростання ефективності та конкурентоспроможності, банківських операцій, страхування, ділових послуг, розробки програмного забезпечення, авіаперевезень і туризму. Інформаційні технології в поєднанні з дальнім зв'язком зумовили виникнення нових послуг (послуги телематики), роль яких в організації регулювання послуг, розширенні можливостей їх надання постійно зростає. Така технологія дає можливість розвивати не тільки традиційні, але й нові послуги, а також розширювати торгівлю ними.

5. Інтенсифікація вивозу капіталів.

Важливим чинником розвитку ЗЕД є вивезення капіталу, на основі якого виникають транснаціональні корпорації, які найчастіше бувають національними за капіталом та інтернаціональними за сферою діяльності. З'являються і міжнаціональні корпорації, які є інтернаціональними за сферою діяльності і за капіталом. Роль транснаціональних корпорацій у міжнародній торгівлі дуже значна, так як на частку їх внутрикорпорационного обороту припадає близько однієї третини міжнародного експорту.

6. Зменшення національних обмежень щодо руху факторів виробництва і кінцевих товарів.

Основні фактори розвитку ЗЕД
Фактор – це умова, рушійна сила будь-якого процесу, явища; сукупність причин, які обумовлюють розвиток будь-якого процесу, явища.

1. Нерівномірність економічного розвитку країн і регіонів.

Кожна країна має власну структуру галузей, свій рівень розвитку промисловості, сільського господарства, транспорту, зв'язку, сфери обслуговування, свою спеціалізацію в економіці.

2. Відмінності в забезпеченні людськими ресурсами. 
Щорічно в світі в пошуках роботи переміщається 25 млн. осіб. Є країни з надмірними трудовими ресурсами: Індія, Китай, Бангладеш, Пакистан, Нігерія та інші. А також є регіони: Західна Європа, США, Близький Схід, Південна Америка, які потребують припливу робочих рук. Тому переміщення працівників з країни в країну, регульоване Міжнародною організацією праці, процес об'єктивно необхідний, який сприяє розвиткові ЗЕД, а саме такої її форми як міжнародна міграція робочої сили.

3. Відмінності в забезпеченні сировинними ресурсами. 

4. Відмінності в забезпеченні фінансовими ресурсами. 

Встановленню ЗЕЗ між державами сприяє можливість деяких країн світу – Японії, Сінгапуру, Гонконгу, Панами, Бахрейну та ін. – виділяти кошти для кредитування фірм, підприємств, банків, розташованих в різних країнах.

5. Характер політичних відносин.

Зміцненню ЗЕД сприяє наявність дружніх політичних відносин між країнами. І, навпаки, політична конфронтація різко знижує зовнішньоторговельний оборот, аж до розриву економічних зв'язків.

6. Особливості географічного положення.

7. Особливості природних умов.

8. Розвиток інтеграційних процесів.

9. Різний рівень науково-технічного розвитку.

Формуванню ЗЕД сприяє обмін між країнами студентами, стажистами, науковими співробітниками, викладачами; проведення спільних досліджень, експериментів; участь у геологічних і археологічних експедиціях; виконання контрактів з проведення проектних, науково-дослідних і конструкторських робіт.

Фактори ЗЕЗ України

	Фактор
	Влияние на внешнеэкономические связи

	1) ЕГП:

а) розташування в Європі (Східній і Центральній)


	→ староосвоєна частина світу, де розташовані провідні розвинені країни, що є потенційними економічними партнерами (Європа – один із головних партнерів України у ЗЕЗ). 

Так, головними партнерами України в зовнішній торгівлі товарами протягом останнього десятиліття були: Російська Федерація, Німеччина, Польща, Італія, Білорусь та ін.;

Головними партнерами України в зовнішній торгівлі послугами в ХХІ ст. були: Російська Федерація, Швейцарія, Німеччина, Велика Британія, в окремі роки – Кіпр, Австрія та ін.;
→ «витік мізків» і «витік м’язів» (молодої трудової сили) в розвинені країни Європи;

→ інтеграція з Європейським Союзом;

→ входить у всі європейські інтеграційні організації 

	б) має 7 сухопутних та 3 морських сусідів
	→ багато варіантів для налагодження ЗЕЗ (ряд сусідів України є її головними партнерами у ЗЕЗ, зокрема, Російська Федерація, Білорусь, Туреччина, Польща, Угорщина;

→ всі сусіди (крім Туреччини) раніше входили до складу СРСР або країн соціалістичного табору, тому Україна схожа з ними за економічним потенціалом → історичні ЗЕЗ, схожі проблеми, конкуренція, відносини на рівних, країни СНД – головні партнери України у ЗЕЗ;

→ територіальні суперечки

	в) близькість до країн Закавказзя та Близького Сходу
	→ можливість установлення тісних економічних зв’язків з багатими на природні ресурси (особливо нафтою і газом) країнами Близького Сходу та Перської затоки, Іраном і Туркменістаном → планується будівництво через Україну нафто- і газопроводів;

→ транзит через Україну з Азії в Європу нелегальних мігрантів, біженців, зброї, наркотиків;

→ близькість до гарячих точок планети (Іран, Грузія з Абхазією і Південною Осетією, Азербайджан з Нагорним Карабахом, Росія з Чечнею та ін.).

	г) має вихід до Чорного та Азовського морів
	→ розвиток ЗЕЗ (морської торгівлі) із причорноморськими країнами, а через протоки Босфор і Дарданелли – вихід до Середземного моря і Світовий океан;

→ сильна залежність від відносин з Туреччиною, яка контролює протоки Босфор і Дарданелли, а також Мармурове море (т.зв. «турецький фактор» у зовнішній політиці України);

→ морське узбережжя – важлива туристсько-рекреаційна зона, в т.ч. і для міжнародного туризму;

→ однією з галузей спеціалізації господарства України є суднобудування, продукція якого йде на експорт.

	Д) займає транзитне положення (лежить на перетині транспортних магістралей зі сходу (Росія, Казахстан) на захід; з півночі (Північна Європа, Прибалтика) на південь (країни Чорноморського узбережжя) + Дунайський та Дніпровський водні шляхи
	→ коефіцієнт транзитності України – найвищий в Європі → через Україну проходять магістральні трубопроводи, потужні ЛЕП, залізниці, автотраси → в структурі торгівлі послугами України переважає надання транспортних послуг (в 2014 р. на них припадало 53 % загального обсягу експорту послуг України, в 2000 р. – 83,8 %);
→ територією України проходять 9 міжнародних транспортних коридорів;

→ наявність міжнародних транспортних коридорів підвищує інвестиційну привабливість держави, полегшує її інтеграцію в світову економічну систему і т.д.

	е) розташована недалеко від паливно-енергетичних і сировинних баз, промислових районів Росії, Польщі, Білорусі: на сході і південному сході – нафта і газ Росії, Туркменістану, Казахстану, країн Близького Сходу; на заході і південному заході – вугілля Польщі та нафта Румунії + руди і хімічна сировина Росії, Казахстану, ліс і калійні солі Білорусі і т.д.
	→ імпорт цієї сировини з даних країн;

→ міжнародна міграція робочої сили

	2. Природно-ресурсний потенціал
	→ обумовлює товарну структуру експорту: 

експорт тих мінеральних ресурсів, якими Україна багата (залізна руда, марганцева руда, кам’яна сіль, титанові руди, графіт та ін.). Так, у 2014 р. на мінеральні ресурси припадало 11,3 % загального обсягу експорту товарів України, зокрема, на сіль, сірку, землі та каміння – 1,1 %, паливо мінеральне, нафту і продукти її перегонки – 3,7 %; руди, шлаки і золу – 6,4 %);
імпорт тих природних ресурсів, яких в Україні немає або недостатньо (нафта, природний газ, алюмінієві руди, фосфорити і апатити, лісові ресурси та ін.). Так, у 2014 р. на мінеральні ресурси припадало 29,6 % загального обсягу імпорту товарів України (в 2004 р. – 37,4 %), зокрема, на паливо мінеральне; нафту і продукти її перегонки – 27,8 %, у т.ч. газ природний – 10,5 %);
→ ПРП має великий вплив на спеціалізацію економіки України, її місце в міжнародному поділі праці (наприклад, наявність залізної та марганцевої руд, коксівного вугілля, вогнетривких глин і флюсових вапняків – спеціалізація на чорній металургії та важкому машинобудуванні; наявність земельних та ґрунтових ресурсів, різноманітних агрокліматичних умов – розвиток сільського господарства і т.д.)

	3. Трудоресурсний потенціал
	→ люди – учасники ЗЕЗ (міжнародна міграція робочої сили, міжнародний туризм, надають та споживають послуги і товари в результаті зовнішньої торгівлі та ін.)

	4. Особливості господарського комплексу
а) спеціалізація господарства
	→ визначає місце України в міжнародному поділі праці;

→ обумовлює товарну структуру експорту та імпорту.
Так, у товарній структурі українського експорту товарів протягом останнього десятиліття переважали (курсивом позначені провідні товари в експорті в 2014 р.): а) недорогоцінні метали та вироби з них (зокрема, чорні метали); б) мінеральні продукти; в) машини, обладнання та механізми; електротехнічне обладнання (зокрема, реактори ядерні, котли, машини; електричні машини); г) продукція хімічної та пов’язаних з нею галузей промисловості; д) транспортні засоби та шляхове обладнання (зокрема, залізничні або трамвайні локомотиви, шляхове обладнання); е) продукти рослинного походження (зокрема, зернові культури).

В товарній структурі українського імпорту товарів протягом останнього десятиліття переважали (курсивом позначені провідні товари в імпорті в 2014 р.): а) мінеральні продукти; б) машини, обладнання та механізми; електротехнічне обладнання (зокрема, реактори ядерні, котли, машини; електричні машини); в) продукція хімічної та пов’язаних з нею галузей промисловості; г) засоби наземного транспорту, літальні апарати, плавучі засоби (зокрема засоби наземного транспорту, крім залізничного); д) недорогоцінні метали та вироби з них; е) полімерні матеріали, пластмаси та каучук.

В структурі українського експорту за видами послуг в ХХІ ст. переважали (курсивом позначені провідні послуги в експорті в 2014 р.): а) транспортні послуги (особливо послуги трубопровідного транспорту, а також послуги залізничного, повітряного та морського транспорту); б) послуги у сфері телекомунікації, комп’ютерні та інформаційні послуги (зокрема, комп’ютерні послуги, телекомунікаційні послуги); в) ділові послуги (зокрема, професійні та консалтингові послуги, наукові та технічні послуги); г) послуги з переробки матеріальних ресурсів; д) послуги з ремонту та технічного обслуговування, що не віднесені до інших категорій; е) послуги, пов’язані з фінансовою діяльністю.

В структурі українського імпорту за видами послуг в ХХІ ст. переважали (курсивом позначені провідні послуги в імпорті в 2014 р.): а) транспортні послуги (зокрема, послуги залізничного, повітряного і морського транспорту); б) ділові послуги (зокрема, професійні та консалтингові послуги, наукові та технічні послуги); в) послуги, пов’язані з фінансовою діяльністю; г) державні та урядові послуги; д) послуги, пов’язані з подорожами; е) послуги у сфері телекомунікації, комп’ютерні та інформаційні послуги (зокрема, комп’ютерні послуги, телекомунікаційні послуги); ж) роялті та інші послуги, пов’язані з використанням інтелектуальної власності

	5. Політична ситуація в Україні, характер політичних відносин
	Наявність територіального конфлікту з Росією, існування самопроголошених республік (ЛНР, ДНР) 

→ Україна не може вступити до ЄС і НАТО;

→ зниження показників зовнішньої торгівлі;

→ зниження інвестиційної привабливості України;

→ зниження питомої ваги Росії у ЗЕЗ України;

→ зміна товраної і географічної структури зовнішньої торгівлі;

→ обрання європейського зовнішньополітичного вектору розвитку


Особливості і проблеми господарського комплексу України 

та їх вплив на її ЗЕЗ
	№ п/п
	Основні особливості і проблеми господарського комплексу України 
	Вплив на ЗЕЗ України

	1
	Неефективна галузева структура господарського комплексу:

а) висока питома вага матеріальної сфери (в 2013 р на промисловість, сільське і лісове господарство, мисливство, будівництво припадало 37,9 % зайнятих), переважання матеріальної сфери над сферою послуг за багатьма показниками (питомою вагою в ВВП, обсягами інвестицій, вартістю виробленої продукції, питомою вагою в експорті та імпорті та ін.);

б) переважання галузей, що виробляють засоби виробництва (питома вага продукції соціальної орієнтації знаходиться на рівні 1/5 загального обсягу промислового виробництва і продовжує зменшуватися);

в) переважання галузей низьких технологій; зменшення частки високотехнологічних виробництв, що призводить до скорочення попиту на науково-дослідні та прикладні розробки та стримує розвиток трансферу технологій;

г) висока питома вага галузей з незавершеним технологічним циклом (більше 2/3 загального обсягу промислової продукції припадає на галузі, що виробляють сировину, матеріали, енергетичні ресурси);

д) значна питома вага підприємств колишнього військово-промислового комплексу
	→ у структурі зовнішньої торгівлі переважає торгівля товарами (на торгівлю товарами в 2014 р. припадало 85,8 % зовнішньоторговельного обороту України);

→ в структурі імпорту високий питому вагу займають товари для народного споживання, які Україна могла б виробляти сама;

→ Україна «запозичує» у інших країн науково-технічні розробки (купує ліцензії, патенти, ноу-хау), а своя науково-дослідна діяльність переживає застій;

→ у структурі експорту висока питома вага сировини чи продукції, що пройшла тільки первинну переробку. Так, у 2014 р. на мінеральні ресурси припадало 11,3 % загального обсягу експорту та 19,6 % загального обсягу імпорту товарів України;
→ однією з галузей спеціалізації України є ВПК, Україна займає провідні місця в світі з виробництва військової техніки

	2
	Низький рівень задоволення потреб внутрішнього ринку в продукції вітчизняного виробництва з причини низької купівельної спроможності населення (аграрії не можуть купити українську сільськогосподарську техніку, оборонні війська – військову техніку, морський флот – морські судна і т.п)

	На експорт йде практично вся продукція суднобудування, сільськогосподарського машинобудування, авіабудування, енергетичного машинобудування, залізничного машинобудування та інших галузей (питома вага експорту вітчизняної продукції металургійного виробництва – понад 60 %, машинобудування – більше 50 %). У той же час Україна має застарілий морський флот, залізничні вагони та локомотиви; сільськогосподарський виробник користується застарілою агротехнікою; потрібна заміна обладнання електростанцій тощо. Україна продає іншим країнам сучасну військову техніку, тоді як власна армія виявилася небоєздатною

	3
	Висока енергоємність галузей
	→ вироблена продукція має більш високу собівартість, ніж на світовому ринку, тому неконкурентоспроможна;

→ надзвичайно сильна залежність від імпортних енергоносіїв (нафти, природного газу)

	4
	Спеціалізація на природо-, фондо-, капіталомістких виробництвах
	→ обумовлює товарну структуру експорту та імпорту;

→ виснажливе і нераціональне використання природних ресурсів, прогрес процесів забруднення і деградації навколишнього середовища → складна екологічна ситуація в Україні → зниження її привабливості з точки зору міжнародного туризму 
→ в структурі імпорту висока питома вага сировини

	5
	Сильна імпортна залежність господарства (коефіцієнт імпортної залежності в 2014 р. – 46 %)
	У структурі зовнішньої торгівлі України з 2006 р. імпорт переважає над експортом (негативне сальдо торгівлі), окрвм 2014 р.

	6
	Технічна і технологічна відсталість виробництва, висока зношеність основних фондів, що призводить до низької продуктивність праці (у промисловості – 10 % від рівня США, у сільському господарстві – 3,3% ), і в результаті – до неконкурентоспроможності вітчизняної продукції на світовому ринку насамперед через її високу собівартість
	Вироблена продукція поступається аналогічній продукції на світовому ринку за якістю, дорожче за собівартістю, тому неконкурентоспроможна

	7
	Значна концентрація «брудних виробництв», зокрема гірничодобувних, металургійних, хімічних, що викликає високий ступінь забруднення навколишнього середовища. Екологічні проблеми заважають використовувати повною мірою рекреаційний потенціал України, особливо узбережжя морів
	→ екологічні проблеми заважають використовувати повною мірою рекреаційний потенціал України, особливо узбережжя морів → зниження її привабливості з точки зору міжнародного туризму ;

→ Україна стає державою, на територію якої розвинені держави виносять екологічно брудні виробництва, купуючи наші підприємства важкої промисловості.
Так, на протязі останніх років найбільш інвестиційно привабливою галуззю промисловості для іноземних інвесторів є металургійне виробництво (в 2014 р. на нього припадало 12,1 % всіх іноземних інвестицій, в 2008 р. – 19,5 %)

	8
	Надмірне зосередження промислових підприємств в окремих районах (Придніпров'я, Донбас, Прикарпаття), що зумовило значне вичерпання ресурсного потенціалу, надмірний тиск на навколишнє середовище
	→ складна екологічна ситуація в цих районах → зниження їх привабливості з точки зору міжнародного туризму
→ в структурі експорту й імпорту товарів і послуг найбільша питома вага приходиться на Донецьку, Дніпропетровську області

	9
	Низька наукоємність виробництва (наприклад, в 2013 р. на науку та науково-технічні роботи було витрачено 11161,1 млн. грн., що становить всього 0,74 % ВВП України, з них з держбюджету всього 0,3 %, що на порядок менше, ніж у розвинених країнах). Відсутність зв'язку між наукою і виробництвом
	Нерозвиненість у ЗЕЗ України такого її виду як науково-технічні зв'язки і співробітництво, «запозичення» у інших країн науково-технічних розробок (купує ліцензії, патенти, ноу-хау), які дорого коштують

	10
	Низька питома вага інноваційної діяльності. У 2013 р. тільки 16,8 % промислових підприємств займалися інноваційною діяльністю, у той час як у розвинених країнах частка інноваційно активних підприємств сягає 70 %. На інноваційну діяльність було витрачено 9562,6 млн. нрн., що становить всього 0,64 % ВВП України, з них з держбюджету всього 0,002 %. Питома вага інноваційної продукції в загальному обсязі реалізованої промислової продукції в 2013 р. склала 2,6%
	

	11
	Істотне відставання України у сфері використання інформаційних технологій
	Нерозвиненість у ЗЕЗ України такого її виду як інформаційні зв'язки та співпраця

	13
	Недосконалість інвестиційно-кредитної системи
	→ відтік власного капіталу, зменшення фінансових ресурсів і зниження рівня інноваційно-інвестиційної активності суб'єктів господарювання;

→ низька інвестиційна привабливість України → в Україну приходять мало прямих іноземних інвестицій

	14
	Різкий спад ВВП в 1990-х роках (найнижчий в 1999 р – становив лише 40,8% від рівня 1990 р). Зростання економіки України з 2000-го року перемежовується різкими спадами (2008-2009 рр. в результаті світової економічної кризи, а також з 2014 р. в результаті військового конфлікту на Донбасі)
	Динака ВВП впливає на обсяги експорту, імпорту, зовнішньоторговельного обороту, сальдо зовнішньої тооргівлі. Зниження ВВП → зниження зовнішньоторговельного обороту, погіршення сальдо зовнішньої торгівлі, зниження темпів прирості зовнішньої торгівлі

	15
	Значні регіональні відмінності економічних показників (ВВП, обсягу виробництва, доходів, зарплати тощо). На одному полюсі знаходяться Київ, Донецька, Дніпропетровська, Запорізька, Київська, Харківська області, на іншому – Закарпатська, Волинська, Чернівецька, Тернопільська області
	Такі регіональні особливості економічних показників обумовлюють відповідні регіональні особливості показників ЗЕЗ – обсягів експорту й імпорту товарів та послуг, інвестиційної діяльності тощо

	16
	Руйнування господарського комплексу Луганської та Донецької областей в результаті проведення антитерористичної операції на сході України 
	→ зменшення обсягів експорту, імпорту, зовнішньоторговельного обороту, прямих іноземних інвестицій;
→ зміна товарної та географічної структури експорту й імпорту


6. Зовнішньоекономічна політика: сутність, типи, принципи та основні напрями її реалізації

ЗЕЗ формуються і здійснюються під впливом різних регуляторів, тобто важелів, які впливають на виникнення зв'язків і направляють їх розвиток в єдину ефективну політико-економічну систему, що захищає інтереси держави. Активне регулювання державою ЗЕЗ є основною метою зовнішньоекономічної політики держави.

Зовнішньоекономічна політика – цілеспрямована діяльність держави щодо формування та використання зовнішньоекономічних зв'язків для зміцнення свого потенціалу (політичного, економічного, військового, соціального, екологічного тощо) та ефективної участі у світовій економіці.

Регулятори зовнішньоекономічних зв'язків можуть бути економічними та організаційно-розпорядчими.

Економічні регулятори впливають на економічні інтереси виникнення і здійснення даних зв'язків. До них відносяться:

• співвідношення попиту і пропозиції;

• співвідношення світових і внутрішніх (вітчизняних) цін, тарифів, курсів валют, процентних ставок;

• співвідношення світового та вітчизняного рівнів розвитку виробництва товарів (робіт, послуг) за їх обсягами, якістю та ефективністю;

• економічні стимули;

• прогнози, плани, програми та ін.

Організаційно-розпорядчі регулятори – це регулятори командно-адміністративного характеру. Вони припускають прямий цілеспрямований вплив держави та її органів на формування і розвиток зовнішньоекономічних зв'язків через різні директивні акти. До них відносяться:

• квотування і ліцензування експорту та імпорту товарів (робіт, послуг);

• ліцензування окремих видів діяльності;

• механізм обов'язкового продажу частини валютної виручки від експорту товарів (робіт, послуг);

• митні режими;

• митне оформлення ввезення та вивезення товарів;

• валютний контроль;

• митний контроль;

• експортний контроль;

• імпортний контроль та ін.

Активне регулювання державою зовнішньоекономічних зв'язків є основною метою зовнішньоекономічної політики держави.

Складовими елементами зовнішньоекономічної політики держави є зовнішньоторговельна політика, зовнішньоінвестіційна політика, валютна політика, митна політика.

Зовнішньоторговельна політика – складова частина зовнішньоекономічної політики держави, що передбачає здійснення впливу на зовнішню торгівлю за допомогою економічних та адміністративних важелів (податки, субсидії, прямі обмеження імпорту та експорту, кредитування тощо).

Зовнішньоторговельна політика включає в себе експортну та імпортну політику.

Експортна зовнішньоторговельна політика спрямована на реалізацію на світовому ринку конкурентоспроможних товарів і стимулювання виробництва цих товарів. Для стимулювання експортоспроможних виробництв використовуються державні замовлення, бюджетне фінансування, кредити, фінансування НДДКР і т.п.

Імпортна зовнішньоторговельна політика – частина зовнішньоторговельної політики держави, спрямована на регулювання ввезення в державу іноземних товарів (робіт, послуг). Інструментами такого регулювання є:

1) пряме обмеження імпорту з метою захисту внутрішньої економіки. Для цього використовуються ліцензування і контингентування імпорту, антидемпінгові і компенсаційні мита, система мінімальних імпортних цін тощо.

Контингентування – одна з форм державного регулювання зовнішньої торгівлі за допомогою встановлення експортних та імпортних квот, тобто контингенту. 

Контингент (квота) – встановлена для деяких товарів гранична норма їх ввезення, вивезення або транзиту в певні країни, виражена у вагових або вартісних одиницях. 

2) адміністративні формальності, які прямо не спрямовані на обмеження імпорту, але їх дія обмежує зовнішню торгівлю. Це митні формальності, санітарні та ветеринарні норми, технічні стандарти і норми та ін.
Історично виділяється кілька видів зовнішньоторговельної політики:

· політика автаркії (економічної ізоляції),

· політика протекціонізму (меркантилізму),

· політика вільної торгівлі (фрітредерство, манчестерство).

У «чистому вигляді» їх можна умовно виділяти в докапіталістичні епохи, при невеликому зовнішньоторговельному обороті і розвитку ЗЕЗ. У сучасних умовах зовнішньоторговельна політика держав являє собою поєднання різних видів, що оптимізується залежно від обставин.

1) Політика автаркії (економічна ізоляція) – зовнішньоекономічна політика, при якій країна відмовляється від будь-якої торгівлі з іншими країнами. Свого часу такої політики дотримувалася феодальна Японія (до 1864 р.), а в XX ст. – певною мірою Албанія.

2) Політика вільної торгівлі (фрітредерство), манчестерство (за назвою школи) – зовнішньоекономічна політика, при якій митні органи тільки реєструють ввезення або вивезення товарів, тобто проголошена свобода торгівлі і невтручання держави в приватнопідприємницьку сферу життя суспільства. Вони не стягують імпортні та експортні мита, не застосовують будь-які кількісні або інші обмеження на зовнішньоторговельний оборот. Таку політику зазвичай проводять країни з високою ефективністю національного господарства. У цьому випадку місцеві підприємці не тільки витримують іноземну конкуренцію, але й долають протекціоністські митні бар'єри, розширюючи доступ своїх товарів на світовий ринок.

3) Політика протекціонізму (меркантилізму). Протекціонізм у перекладі з лат. означає захист, заступництво.

Політика протекціонізму (меркантилізму) – зовнішьоекономічна політика держави, спрямована на підтримку національної економіки, її захист від іноземної конкуренції шляхом введення системи обмежень імпорту, коли вводяться високі митні збори, забороняється ввезення певних продуктів, використовуються інші заходи, що перешкоджають конкуренції іноземних виробів з місцевими.

Протекціонізм сприяє зростанню національного виробництва, зайнятості населення та поліпшенню демографічних показників. Однак він має зворотний бік. Критики протекціонізму зазвичай вказують на те, що митні збори підвищують вартість імпортних товарів усередині країни, від чого можуть постраждати споживачі. Крім того, важливим аргументом проти протекціонізму є загроза монополізації: захист від зовнішньої конкуренції може допомогти монополістам встановити повний контроль над внутрішнім ринком. Послаблюються спонукальні стимули до технічного прогресу в галузях, огороджених від іноземної конкуренції. Посилюється нелегальне ввезення товарів без митного контролю. До того відповідні заходи країн – торговельних партнерів можуть завдати національному господарству збиток, що перевищує його виграш від заходів митного захисту.

Основні напрямки протекціонізму:

• селективний протекціонізм – захист внутрішнього ринку від конкретного виду товару або від конкретної держави;

• галузевої протекціонізм – захист галузі виробництва;

• колективний протекціонізм - взаємозахист декількох країн, об'єднаних в союз;

• прихований протекціонізм – протекціонізм за допомогою немитних методів;

• місцевий протекціонізм – протекціонізм продукції та послуг місцевих компаній;

• зелений протекціонізм – протекціонізм за допомогою норм екологічного права;

• корупційний протекціонізм – коли політичні діячі діють в інтересах не масового виборця, а організованих бюрократичних і фінансових груп.

Як правило, уряди прагнуть проводити гнучку зовнішньоторговельну політику. Вони вибірково використовують методи протекціонізму і зберігають елементи вільної торгівлі, прагнучи при цьому забезпечити сприятливі умови в економічних зв'язках з іншими країнами: з ними укладаються угоди, що містять пункти про взаємні зобов'язання в галузі зовнішньоторговельної політики.

Зовнішньоінвестиційна політика – частина зовнішньоекономічної політики держави, що являє собою комплекс заходів щодо залучення і використання іноземних інвестицій на територію держави (політика імпорту іноземних інвестицій) і регулювання вивезення вітчизняних інвестицій за кордон (політика експорту вітчизняних інвестицій).

Валютна політика – частина зовнішньоекономічної політики держави, що представляє собою сукупність економічних, юридичних та організаційних форм і методів у галузі валютних взаємовідносин між суб’єктами господарювання, домашніми господарствами та органами державного управління, здійснюваних державою і міжнародними валютно-фінансовими організаціями (вироблення основних напрямків формування та використання валютних коштів, розробка заходів, спрямованих на ефективне використання цих коштів).

Митна політика – частина зовнішньоекономічної політики держави, що представляє собою сукупність розроблених державою економічних і адміністративних заходів, митних правил, методів і засобів їх застосування у процесі регулювання руху товарів, капіталів, послуг, інтелектуальних і трудових ресурсів на зовнішній і внутрішній ринки в інтересах розвитку національної економіки, поповнення державного бюджету, зміцнення і розширення зовнішніх зв'язків.

