
Лекція 1. СВІТОВЕ ГОСПОДАРСТВО ТА ЙОГО СТРУКТУРА 

 

Мета: розкрити зміст понять «світове господарство», «міжнародний географічний поділ  

праці», проаналізувати структуру світового господарства, виявити передумови та форми міжна-

родного географічного поділу праці. 

 

План: 

1. Поняття світового господарства та його структура. 

2. Основні пропорції світового господарства.  

3. Система національних рахунків.  

4. Міжнародний географічний поділ праці.  

 

 

1. Поняття світового господарства та його структура 

В науковій літературі, в повсякденному вжитку широко використовуються поняття «сві-

това економіка», «світове господарство», «міжнародна економіка», проте єдиного розуміння 

цих термінів немає. 

Світове господарство (світова економіка) — глобальний економічний організм, що є су-

купністю національних господарств, пов'язаних одне з одним системою міжнародного геогра-

фічного поділу праці, а також економічними і політичними відносинами, що підкоряються 

об'єктивним законам ринкової економіки. 

Світове господарство відноситься до складних відкритих систем і саме є підсистемою 

єдиної глобальної соціально-економічної системи світу. Воно характеризується множинністю 

елементів, ієрархічністю, структурністю. 

Складовими елементами системи світового господарства є земля, праця, капітал (класи-

чні чинники виробництва), які в системно-структурному відношенні являють собою: територію 

(1), природно-ресурсний потенціал (2), робочу силу (3), капітал (4), інфраструктуру (5), техно-

логію (6). 

 
Світове господарство має галузеву, функціональну і територіальну структури. 

Галузева структура характеризує співвідношення між різними підрозділами господарс-

тва. 

По-перше, в економічній статистиці за методологією ООН прийнято виділяти 3 основні 

сектори (сфери) світової економіки: 

 -  первинний (сільське, лісове, рибне господарство і добувна промисловість); 

 -  вторинний (обробна промисловість і будівництво); 

 - третинний (транспорт і зв'язок, торгівля, громадське харчування, побутові послуги, фі-

нанси, управління, освіта, наука, культура, державні й інші послуги). 

В даний час робоча сила світу розподіляється по секторах у співвідношенні: первинний 

— 40 %, вторинний — 20 %, третинний — 40 % (оцінка 2003 р.).  

Територія 

Природно-

ресурсний 

потенціал 

Трудові ресурси 

і робоча сила 

Капітал 

Інфраструктура 

Технологія 



Частка ж секторів у валовому світовому продукті складає відповідно 4 %, 32 % і 64 % 

(оцінка 2004 р.). Тенденція розвитку така, що скорочується значення аграрного сектора, стабілі-

зувалася частка промисловості, ростуть роль і значення третинного сектора. 

В багатьох країнах, переважно з рівнем розвитку нижче середнього, добувну промисло-

вість відносять до вторинного сектора. 

Незабаром, у зв'язку з переходом економіки на якісно новий ступінь розвитку, в третин-

ному секторі залишать тільки матеріальні послуги (транспорт і зв'язок, торгівля, громадське 

харчування, побутові послуги), а нематеріальні висококваліфіковані послуги — фінанси, управ-

ління, освіта, наука, культура — виділять в окремий четвертинний сектор. 

По-друге, крупні підрозділи світового господарства у свою чергу поділяють на галузі — 

сукупності якісно однорідних груп виробництва, з'єднаних спільністю кінцевої продукції або 

технологічних процесів. Такими галузями є металургія, машинобудування, харчова, легка та ін. 

— в промисловості, рослинництво і тваринництво — в сільському господарстві і т.д. 

Функціональна структура світового господарства відображає міжнародний аспект поді-

лу праці. Практично повсюдно у світовому господарстві йде формування складних міжгалузе-

вих комплексів, де промисловість, сільське господарство або якийсь інший компонент економі-

ки країни виконує ту чи іншу функцію, спеціалізуючись на певному виробництві в системі між-

народного поділу праці (агропромисловому, військово-промисловому, науково-виробничому і 

т.д.).  

Складаються і функціонують типи національних господарств, утворюючи регіони світу 

різної господарської спеціалізації (країни зрошуваного землеробства, індустріально розвинені 

країни, що виробляють засоби автоматики, літальні апарати і т.ін.). При цьому, як правило, 

менш економічно розвиненим країнам тут належать «нижні поверхи» виробництва (добування і 

збагачення руд, вирощування сільськогосподарських культур і т. ін.), а високорозвинутим — 

«верхні поверхи», тобто випуск кінцевої продукції (прокат чорних і кольорових металів, вироб-

ництво устаткування і машин, харчової продукції і ін.). Між країнами, перш за все, між еконо-

мічно розвиненими і що розвиваються, йде безперервна боротьба за «поверховість», внаслідок 

якої останнім вдається відвойовувати у «верхніх поверхах» все більшу кількість нових позицій. 

Територіальна структура світового господарства відбиває її зміни в системі «центр — 

периферія», а також між окремими країнами і регіонами планети. Вона характеризує концент-

рацію і дисперсію світової економіки через призму соціально-економічного розвитку країн і 

регіонів миру. По суті територіальна структура світового господарства — це географія її галу-

зевих і функціонально-господарських структур, рівнів соціально-економічного розвитку країн, 

виражена в глобальному вимірі. 

 

2. Основні пропорції світового господарства 

Структура світового господарства в усіх трьох її розрізах визначається в натуральному 

виразі (об'єми виробництва в млн. тонн, м
3
 і т.ін.) і у вартісному виразі (валова продукція в 

млн. дол., грн. і т.ін.). За допомогою цих показників можуть бути охарактеризовані основні про-

порції: 

Перший вид пропорцій (відновлювані) – між виробництвом засобів виробництва і пред-

метів споживання, представляє найважливіші співвідношення у продуктивних силах суспільст-

ва, характеризує структуру суспільного виробництва. В країнах з ринковою економікою пропо-

рції між споживанням і нагромадженням в середньому рівні приблизно 65—70 % і 30—35 % 

відповідно. В колишніх соціалістичних країнах ці пропорції не відповідали середньосвітовим 

показникам: споживання було сильно занижено, а нагромадження — завищено. Їх зміна — 

складна задача всіх постсоціалістичних країн (через роздержавлення, приватизацію і т. п.). 

Другий вид пропорцій (міжгалузеві) відображає поділ суспільного виробництва на крупні 

підрозділи (промисловість, сільське господарство, будівництво, транспорт, невиробничу сферу) 

і, у свою чергу, їх поділ на галузі. У світі прийняті різні моделі поділу виробництв на складові 

частини. В СРСР та інших колишніх соціалістичних країнах були групи «А» (матеріальне виро-

бництво) і «Б» (нематеріальне виробництво). Ці країни свого часу досягли значних показників у 

виробництві матеріальних ресурсів, але
 
дуже відстали у виробництві кінцевої продукції, перш 

за все товарів народного споживання. 



Третій вид пропорцій (територіальні) відображає співвідношення між просторовими 

структурами господарства, які виконують певну функцію в розвитку того або іншого територіа-

льного соціально-економічного комплексу, і характеризує міждержавні або регіональні пропор-

ції в системі міжнародного поділу праці. Територіальна структура відображає розміщення про-

дуктивних сил, територіальний розподіл центрів економічного тяжіння і активності, різну еко-

номічну значущість, інтеграцію і диференціацію економічного простору. 

Четвертий вид пропорцій — функціональний. У глобальному аспекті його сутність ви-

являється в тому, що «нижні поверхи» (стадії) виробництв зосереджуються в економічно слабо-

розвинених країнах, «верхні» — в індустріально розвинених. Між першими і останніми ведеть-

ся постійна боротьба за ці «поверхи». Під дією цієї боротьби, а так само науково-технічного і 

соціального прогресу, інтеграційних явищ відбувається в одних випадках — вирівнювання на-

ціональних економік, а в інших — збільшується розрив між ними. 

П'ятий вид пропорцій характеризує зовнішньоекономічні відносини. Він відображає ди-

ференціацію зовнішньоекономічних зв'язків: за напрямом (ввіз і вивіз продукції між країнами і 

регіонами), характеризуючи «експортність» економік держав світу і їх залежність від імпорту; 

за структурною ознакою — зовнішньоторговельні, фінансові, виробничі, інвестиційні. 

 

3. Система національних рахунків 

Рівень розвитку світового господарства, пропорції його галузевої, функціональної і те-

риторіальної структур в даний час виражаються системою національних рахунків, прийнятої 

ООН. 

Система національних рахунків (СНС) — статистична система обліку різних видів еко-

номічної діяльності. Вона показує об'єми реального виробництва за певний період часу, що ви-

значають внесок основних секторів і чинників виробництва в сукупне виробництво. Використо-

вуються показники як у натуральному (млн. тонн, метрів та ін.), так і у вартісному вимірі (млн. 

дол. США, грн. і т.д.). 

Найважливішими показниками СНС є валовий внутрішній продукт (ВВП) і його різно-

види — валовий національний продукт (ВНП), національний доход (НД), чистий національний 

продукт (ЧНП) і ін. 

ВВП — сумарна вартість товарів і послуг, вироблених за рік в межах країни (або регіо-

ну) всіма суб'єктами господарської діяльності незалежно від їх національної приналежності. 

ВНП — сумарна вартість товарів і послуг, вироблених національними суб'єктами (підп-

риємствами, організаціями, приватними особами) за рік незалежно від того, на території якої 

держави вони розташовані. 

ВВП є найважливішим узагальнюючим показником діяльності суспільства і держави. 

Проте в ньому міститься деякий повторний рахунок — амортизація, вартість зносу машин, 

устаткування, будівель та інших елементів основного капіталу, який є результатом діяльності 

минулого періоду, що відображає. Тому в розрахунках іноді проводять віднімання амортиза-

ційних витрат, внаслідок чого виходить чистий національний продукт (ЧНП). 

Рівень розвитку світової економіки може бути виражений і першим, і другим показни-

ком, оскільки вони в глобальному масштабі практично рівні, проте, якщо йдеться про націона-

льну економіку окремої держави, то ці показники відрізнятимуться один від одного кількісними 

величинами. Зокрема, якщо в країні багато іноземних підприємств або іноземних робітників, 

тоді ВВП більше ВНП. Якщо ж громадяни якоїсь країни мають свої підприємства за кордоном 

або працюють в інших країнах, то сумарний ВНП цієї держави перевищуватиме його ВВП. В 

цілому для країни (або регіону) немає великої різниці, хто господар підприємства (при умові, 

якщо виробництво не має стратегічного значення). Воно працює, дає державі прибуток, робочі 

місця населенню, зарплату робітником і в цілому сприяє підвищенню добробуту його громадян. 

Тому як в глобальному, так і в регіональному аспекті рівні розвитку економіки зручно характе-

ризувати через величини ВВП. 

В 2005 р. сумарний об'єм світового ВВП досяг 59,4 трлн. дол. США за ПКС (9300 дол. на 

одного жителя Землі), або 43,9 трлн. дол. за обмінним курсом валют (6870 дол. на жителя).  

Важливим показником розвитку світового господарства є національний доход (НД) — 

грошовий вираз чистого продукту в масштабах суспільства, знов вироблена вартість. НД дорів-



нює ВНП мінус амортизаційні відрахування, непрямі податки, втрати від нереалізованої про-

дукції. НД визначається як сума всіх реальних доходів громадян, підприємств і організацій, і 

тому якнайповніші характеризує життєвий рівень населення. В національний доход не йдуть 

марно виконана робота (наприклад, вироблена продукція, яка залишилася на складі), повторний 

рахунок собівартості (що практикувався в статистиці валової продукції СРСР для демонстрації 

«досягнень соціалізму»), фізичні втрати (те, що згоріло, згнило, залишилося незібраним). 

Частка НД у ВНП залежить від рівня соціально-економічного розвитку країн і характе-

ризує ефективність функціонування економіки. У високорозвинутих країнах НД складає 75— 

90 % від ВНП, в середньорозвинутих — 60—80 %, в країнах, що розвиваються — 50—70 %. В 

республіках колишнього СРСР він ніколи не перевищував 60 % (за даними Ю. П. Грицака). 

НД витрачається на особисте споживання, державні потреби (адміністративні, оборон-

ні і ін.) і заощадження (капіталовкладення, створення стратегічних запасів і резервів і т. п.). 

Частка особистого споживання в капіталістичних країнах з ринковою економікою — 75—80 %, 

в соціалістичних з командною економікою — 45—65 %, в країнах, що розвиваються — 80—85 

%. Показник «душове особисте споживання» якнайповніші характеризує життєвий рівень насе-

лення, а по його частці у ВВП добре видна турбота різних суспільних систем про своїх грома-

дян. 

 

4. Міжнародний географічний поділ праці 

Територіальний поділ праці (іноді ототожнюваний з географічним поділом праці) в ши-

рокому розумінні — форма суспільного поділу праці, що являє собою виділення і відособлення 

галузей господарства і видів людської діяльності, а також спеціалізацію окремих регіонів, кра-

їн і народів на виробництві певних видів продукції для подальшої їх реалізації на зовнішньому 

ринку. Він обумовлений економічними, соціальними, природними, національно-історичними 

особливостями різних країн і територій та їх економіко-географічним положенням. 

Територіальний поділ праці — окремий випадок його суспільного поділу, який має ще і 

функціональні підрозділи: 

—  загальний — поділ праці між крупними сферами матеріального і нематеріального ви-

робництва, такими як промисловість, сільське господарство, транспорт, зв'язок та ін; 

—  частковий — поділ праці всередині крупних сфер за галузями і підгалузями, такими 

як важка і легка промисловість, скотарство і землеробство, а також всередині них, наприклад, 

нафтовидобуток, металургія і автомобілебудування в рамках важкої промисловості; 

—  одиничний — поділ праці всередині одного підприємства (виробництва), при цьому 

підприємство (виробництво) трактується як цикл створення закінченого товару. 

Виробничий процес, розчленовуючись на відносно самостійні фази, концентрується за 

окремими видами і стадіями виробництва на певній території – в окремих країнах і регіонах. 

Так виникають 2 види територіального поділу праці: міжрегіональний — між регіонами однієї 

країни; міжнародний — між різними країнами. 

Функціональні і територіальні види поділу праці у взаємозв'язку утворюють систему йо-

го суспільно-географічної організації. Міжнародний поділ праці є складовою частиною системи 

її суспільно-географічної організації і виступає вищим рівнем територіального поділу праці. 

Його виникнення послужило початком формування міжнародного ринку, світової системи гос-

подарства та інтеграційних процесів. 

Участь в міжнародному поділі праці дає можливість кожній країні мати доступ до осво-

єння природних ресурсів світу, незалежно від їх розміщення, дозволяє якнайповніше і з якнай-

меншими витратами забезпечувати ними свої потреби. Приклад Японії і «нових індустріальних 

країн» Південно-східної Азії з дуже обмеженими природними ресурсами свідчать про те, яку 

велику роль може зіграти міжнародний поділ праці у стрімкому розвитку національних еконо-

мік. 

Є декілька організаційних форм участі країн в міжнародному поділі праці: 

1. Політика автаркії (економічна ізоляція) — країна відмовляється від будь-яких видів 

економічних зв'язків з іншими державами. Свого часу такого курсу в міжнародних відносинах 

дотримувалися феодальні Китай, Японія. У XX ст., до певної міри, така ж політика була харак-

терна для соціалістичної Албанії, КНДР, М`янми (Бірма).  



2. Політика вільної торгівлі, яка  повністю  відкриває внутрішній ринок для міжнародної 

торгівлі. Свого часу яскравим прихильником такої політики була Великобританія, яка мала зна-

чні переваги у виробничих технологіях і морських комунікаціях порівняно з іншими країнами. 

Проте її пропозиція «відкритих для торгівлі меж» успіху не мала, оскільки інші держави побо-

ювалися могутньої конкуренції Великобританії, яка могла б подавити виробництво їх націона-

льних економік своїми висококонкурентними товарами. В наш час принцип вільної торгівлі 

прагнуть впровадити в міжнародну практику за допомогою   механізмів   Світової організації 

торгівлі (СОТ) високорозвинені країни. 

3. Політика протекціонізму (меркантилізму) зараз є найпоширенішою. Кожна країна за-

хищає у міру потреби внутрішній ринок від іноземної конкуренції за допомогою митних тари-

фів і квот. У наш час такий напрям в зовнішньоекономічних зв'язках одержав назву «помірною 

торговою політикою». В ній поєднуються в розумних пропорціях елементи вільної торгівлі і 

протекціонізму. Координація даних пропорцій здійснюється під «егідою» СОТ. 

Первинними передумовами міжнародного поділу праці були природно-географічні від-

мінності між країнами. На початку формування світового господарства виняткову роль в між-

народних економічних зв'язках відігравала торгівля тропічними культурами — спочатку перцем 

і прянощами, пізніше — бавовником, цукровою тростиною, природними барвниками, натура-

льним каучуком та ін. 

З кінця XIX ст., коли світове господарство вступило в машинну стадію виробництва, за-

лежність міжнародного розподілу праці від природних умов і природних ресурсів почала швид-

ко зменшуватися. Економічна взаємозалежність між країнами, що експортують сировину і про-

дукцію обробної промисловості, стала приймати істотну асиметрію. 

В наш час залежність національних економік від природних ресурсів відносно невелика, 

але повністю позбутися її неможливо. Це зумовлено надзвичайно нерівномірним забезпеченням 

природними ресурсами різних країн і регіонів світу. 

В міжнародному поділі праці зросло значення економіко-географічного положення країн 

і регіонів. Класичним прикладом успішного використання зручностей економіко-географічного 

положення є Сінгапур, що перетворився на великий транспортно-інформаційний і фінансовий 

центр світового значення.  

Підвищилась роль розмірів територій країн, оскільки, чим більша площа, тим різнома-

нітніші природні умови і ресурси і тим менша може бути залежність від імпорту сировини і 

палива. Як правило, великі країни характеризуються відносно незначною питомою вагою зов-

нішньоекономічної складової у своєму ВВП, а малі країни, які більш залежні від зовнішнього 

ринку — більш значною. 

Важливим чинником міжнародного поділу праці є населення, зокрема його чисельність, 

професійна підготовка, кваліфікація, інтелектуальний потенціал, різноманітність занять. Воно 

впливає на розвиток трудомістких галузей виробництва, структуру господарства, питому вагу 

секторів економіки. 

З територіальним (міжнародним і міжрегіональним) поділом праці найтіснішим чином 

пов'язано поняття «господарська спеціалізація». Вона може бути: галузевою, внутрішньогалузе-

вою, внутрішньогосподарською. Спеціалізація може також бути подетальною, предметною, 

постадійною (технологічною). 

Рівень міжнародної спеціалізації визначається коефіцієнтом спеціалізації: 

            pі     v 

Ксп = ---- : ---- 

           Pi       V 

де — р – обсяг виробництва і-ої галузі країни; Р — обсяг виробництва і-ої галузі світової 

економіки; v — ВВП країни; V— ВВП світової економіки. 

При К > 1 — спеціалізація має місце, і вона тим вища в рамках міжнародного поділу 

праці, чим більше величина даного коефіцієнта. 

Міжнародна господарська спеціалізація тісно пов'язана з кооперуванням. Зовнішньоеко-

номічними каналами зараз переміщуються сотні тисяч напівфабрикатів і деталей. При цьому 

випереджаючими темпами зростає вузькоспеціалізована, малосерійна та унікальна кооперація, 

пов'язана з розповсюдженням новітніх технологій. 



Широке трактування міжнародного поділу праці як відособлення окремих видів людсь-

кої діяльності необов'язково має на увазі його подальшу кооперацію і обмін виробленими проду-

ктами. Однак економічною сутністю процесу міжнародного поділу праці є підвищення еконо-

мічної ефективності виробництва тієї чи іншої продукції. В цьому випадку поділ праці має сенс 

тільки при його подальшій кооперації. 

Міжнародний поділ праці, спеціалізація і кооперація, що виникає на його основі, сприя-

ють не тільки розвитку міжнародної економіки, але і зближенню економік окремих країн і ра-

йонів світу, вирівнюванню рівнів їх економічного розвитку, створенню прогресивних структур 

господарства, вдосконаленню системи міждержавних товарно-грошових відносин, розвитку 

глобальних і регіональних інтеграційних процесів. 

Ступінь участі країн у міжнародному поділі праці визначається за допомогою кількох 

коефіцієнтів: 

1. Коефіцієнт спеціалізації «за нішами» 

    Продукція 

СН = ------------------ х 100 % 

 Внутр. попит  

 

2. Коефіцієнт внутрігалузевої міжнародної спеціалізації 

      Експорт – Імпорт  

ВМС = ------------------------- 

      Експорт + Імпорт 
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